NEWBODY.

Om Newbody

Newbody hjalper idrottslag, féreningar och skolklasser att finansiera t.ex. cuper, traningslager och
skolresor. Genom att salja vara strumpor och underklader tjanar skolor och idrottsféreningar
tiotusentals kronor till sina mal. Vi ar marknadsledande inom var nisch och 2009 blev vi utsedda till
Arets tillvaxtforetag i Géteborgsregionen av Business Region Géteborg. 2010 omsatte vi cirka 170 Mkr.
Idag ar vi ett trettiotal anstallda.

Newbody s6ker Forsaljningschef

Vi soker en person som kan leda var Salj/support-avdelning. For ratt person ar detta ett
intressant arbete med stort inflytande dver utvecklingen av erbjudande och foérséljning i ett
framgangsrikt foretag.

Arbetsuppgifter

I rollen som Forsaljningschef leder och coachar du saljorganisationen som idag bestar av
9 medarbetare. Du har ansvar for forséljningsbudget, -planering och -uppféljning. Det
innebér att du formulerar strategier for kundbearbetning, leder férsaljningsarbetet, tar fram
budget och rullande prognoser samt Iopande utvarderar och utvecklar vart koncept efter
marknadens behov. | arbetsuppgifterna ingar ocksa att analysera exportmarknader och
lagga planen for expansion. Du sitter med i féretagets ledningsgrupp och rapporterar till
Forsaljningsdirektér som ansvarar for Marknad och Salj.

Din bakgrund

Lamplig bakgrund &r relevant utbildning inom forséljning och marknadsforing. Erfarenhet
som forséljningschef inom B2B och dokumenterat goda forsaljningsresultat ar ett krav. Vi
vill ocksa att du har erfarenhet fran foreningsliv och ar intresserad av idrott och traning.

Din personlighet

Vi soker dig som ar en trygg, coachande ledare med starkt driv som leder dina
medarbetare till goda resultat. Du har férstaelse och intresse for marknadsanalys och
formaga att omsatta teori och analys i handling. Som person kéanner du igen dig i ord som
affarsmassig, strukturerad, kommunikativ, entusiasmerande och jordnéra.

Arbetstid/varaktighet
Tjansten ar en heltidstjanst tills vidare. Lon efter 6verenskommelse.

Ansdkan

Valkommen med din ansokan via www.maquire.se med CV och personligt brev. Skicka
din ansokan snarast, men senast den 2 oktober. Om du har nagra fragor, hor av dig till
Pierre Sander p& 0763-41 34 11 eller Ase Torbjar Granath p& 0763-38 87 97.




